
أفكار تسويقية باستخدام وسائل 
التواصل الإجتماعية

إعداد:حنان حافظ 
لصالح شركة ترف



 الفئة العمرية :
 الأغلب من ٢٥ الى ٧٥ عاماً.

 الوظيفة:
 قد تمتد لجميع قطاعات الدولة .

 الجنس:
 الأغلب ذكور و نسبة ضئيلة اناث.

 اهتماماته:
 عامة و متنوعة. 
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حتى نستطيع أن نعرف الطريقة المثلى لاستقطاب العميل يجب أن نحدد أولا مواصفاته العامة. 



خلفية عامة عن استخدام مواقع التواصل الإجتماعي في المملكة من عام ٢٠١٣ الى ٢٠١٥: 



خلفية عامة عن استخدام مواقع التواصل الإجتماعي في المملكة من عام ٢٠١٣ الى ٢٠١٥: 



المشاركة في  #هاشتاق الصفحات أو المواضيع المتوقع اهتمام العميل بها مثل 
الغرفة التجارية .

بناء عن الإحصائيات السابقة هذه بعض الأفكار لتسويق الصفحات الإليكترونية للعميل:

الاعلان عن الشركة من خلال عمل نشرة  دورية توفر العديد من المعلومات حول 
الأعمال، والعروض الترويجية الخاصة بالشركة  أو نظرة من داخل الشركة او فكرة 

عن عملية البناء او عن مواد بناء معينة تستخدمها الشركة. هذا يساعد على بناء 
مجتمع مع الزبائن و تثير الاهتمام للشركة.

 الحصول على تغطية اعلانية في الصحف والمجلات المحلية او الإليكترونية ومواقع
 الانترنت المرتبطة لنشر اسم الشركة و تثقيف الناس حول نوعية العمل الذي تقوم به.

 قد يكون عن طريق مقال عن الشركة او مقابلة حول نوعية الخامات او جودة
التصاميم مع المدير وهكذا.



عمل فيديو صغير عن الشركة قد يتضمن العديد من الأفكار مثل عرض 
المشروع المنفذ او التحدث عن بناء المنازل الفخمة و المريحة أو جودة التصاميم 

او حتى ارشادات عن افضل الخامات استخداماً في البناء. 

الإعلان عن الشركة و خدماتها من خلال صفحات الإعلانات المدفوعة التي تستطيع 
الوصول لعينة و شريحة كبيرة من العملاء و المستخدمين مقابل مبلغ بسيط من المال. 

استخدام ميزة الاعلانات في مواقع التواصل الاجتماعي مثل اعلانات الفيس بوك. 
انظر الشريحة التالية حول معلومات اكثر عن الاعلانات في شبكة  

التواصل الاجتماعي——>




